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歯科医院経営総合支援システム事業

と

歯科業界の課題

（株）サンテメディカルソリューションズ

水元 清

http://www.sante-med-japan.com/

（株）サンテメディカルソリューションズについて

会社名 株式会社サンテメディカルソリューションズ

設立 2013年12月（3期目）

サービス 歯科医院経営総合支援システム

DENTiFUL EX
の開発、販売

株主 テクノロジーシードインキュベーション株式会社
株式会社ヒューマンライフ・マネジメント
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歯科医院経営総合支援システム

DENTIFUL EX

カルテ・レセプト機能
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部位入力

病名入力
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処置入力

プラークチャート
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レセプト

歯科医院の現状

歯科医師数 約10万人（20年間で約3割増加）

歯科診療所数 約6.8万軒（コンビニの1.6倍）

新規開業数 約2000軒／年

廃業数 約1600軒／年（東京都では１軒／日）

推定平均年収 737万円（4人に１人は２００万円以下）

出典：厚生労働省
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医療費の推移
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資料：「医師・歯科医師・薬剤師調査」（厚生労働省）、「国民医療費」（厚生労働省）より作成

国民医療費は20年間で3割増加したが、
国民「歯科」医療費はほとんど増加していない

歯科医師数の推移
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保険診療を主体とした上で高収入が得られるという条件では
人口10万人に対して50人が妥当とされている。
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資料：「医師・歯科医師・薬剤師調査」（厚生労働省）、「人口推計」（総務省統計局）より作成

1990年以降、人口10万人に対して50人を超え、

年々増え続けている ＝ 歯科医師過剰問題
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歯科医院経営総合支援システム

DENTIFUL EX

経緯

2001年 中野潤三郎先生（ちゃいるど中野歯科医院、ちゃいるど歯科理事長）がレセコンを開発

株式会社デックジャパンが開発、販売を引き継ぐ

中野先生を中心としたスタディグループで共有された歯科経営のノウハウをレセコンに
機能として追加
・来院促進機能
・経営分析機能

2013年 テクノロジーシードインキュベーション株式会社と株式会社ヒューマンライフ・マネジ
メントの共同出資で株式会社サンテメディカルソリューションズを設立

歯科医院経営総合システム事業を開始
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株主の紹介

テクノロジーシードインキュベーション株式会社 株式会社ヒューマンライフ・マネジメント

資金調達支援
経営資源・事業展開支援
インキュベーション施設運営

投資候補先探索
既存投資先バリューアップ
M&A支援

ベンチャー企業、起業家向け

VC・金融機関向け

在宅医療機関運営

電子カルテ・医療情報システム開発

コールセンター運営

-医療法人社団悠翔会

-在宅医療情報システム株式会社

-沖縄在宅医療情報システム株式会社

事業支援 医療機関運営

DENTiFUL EXの経営分析機能
機能 内訳

年計表

患者分析 初診来院動機、再初診来院動機、急患来院動機、キャンセル・遅刻状況

初診動機 初診動機の推移、曜日別初診件数の推移

保険金額 保険売上金額の推移、保険外売上金額の推移、ドクターポイントの推移

1件点数・日数・社保 1件あたり保険点数の推移、社保本人平均点数の推移、社保本人件数の推移、1
件当たり日数の推移

総来院数 医師毎総来院数の推移、営業日数の推移

リコール数 リコール予定数の推移、リコール来院数の推移

新患数・再初診・レセプト 新患数の推移、再初診数の推移、レセプト件数の推移

地域別 地域別初診件数の推移、地域別レセプト件数の推移

ドクター実績 医師別保険点数・保険外実績別一覧

目標実績管理 売上実績管理

年齢別 年齢別来院数の推移、年齢別レセプト件数の推移、年齢別初診件数の推移
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年計表

初診動機別推移
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患者分析

医師別保険点数・保険外実績別一覧
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リコール数

新患・再初診・レセプト推移
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総来院数

目標実績管理
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歯科医院経営総合支援システム

DENTIFUL EX

販売戦略

•直販

•代理店販売

• OEM

代理店
・プライムコーポレーション
・光商事

OEM

歯科医院

直販

開発・保守


